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| Révid leiras

A Meety Teremkozvetitd Portal termek, kiilonb6zd helyiségek (targyald,
oktato- és rendezvényterem) rovid tava, Uzleti célo (B2B) kozvetitésével
foglalkozik. A Portalra a kiadni szandékozok feltéltik a termeiket, melyeket a
bérlék a Portalon keresztil lefoglalnak. Hossza tava vagy rendszeres bérlések
kozvetitése is zajlik itt.

| Miért és kinek j6 a Meety?
KIADOK ESETEN

Parlagon heverd eréforrasok. Azaz kihasznalatlan targyalok,
@ irodarészek, egyéb helyiségek, melyek utan bérleti dijat vagy
rezsit kell fizetni. Hasznositasuk nem megoldott, vagy részben

PROBLEMA megoldott.

A Meety kikozvetiti a termet és levesz minden terhet a
kiado vallarél, a teljes adminisztraciot atvallalva.
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MEGOLDAS
° Cégek, akik rendelkeznek valamilyen kiadhat6 teremmel, de
@}Jb eddig nem gondoltak azok kiadasara.
Tovabba olyan cégek, akik eddig is végeztek ilyen
CELPIAC tevékenységet (pl. szallodak, kdzdsségi irodak), de a Meety egy
tovabbi platformot jelent szamukra, ahonnan bérlék érkeznek.
BERLOK ESETEN
Egy Uzleti megbeszélés, esemény helyszinének kivalasztasa
gyakran probléma. Egy zajos kavézo altalaban nem megfeleld.
@ Probléma lehet, hogy tdlsdgosan messze élnek egymastal a

felek, senki sem szeretne sokat utazni.

PROBLEMA

Gyakori, hogy minden munkatars home office-ban van, de
rendszeresen szukséges lenne személyesen is értekezletet
tartani.

A Meety-n megtalalhaté a megfeleld helyszin, amely
foldrajzilag is mindenkinek idedlis. A kiado Partnereken
keresztUl rengeteg lehetéség kozil lehet valasztani a "kis
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MEGOLDAS targyalotol a tobb szaz fos balteremig”.
:
.
/5 Olyan cégek, izletemberek, akik nyugodt helyszint keresnek
@ egy targyalashoz, céges értekezlethez, oktatashoz, vagy
CELPIAC rendezvényt szeretnének tartani.

| Versenytarsak

Meety-hez nagyon hasonlék: Terem4You, LikeSpace
Meety-hez részben hasonlék: Cégeshelyszinek.hu

Sok a szigetszer( kiadoi oldal, ahol jellemz&en egy irodaban, vagy egy konkrét
irodahazban kinalnak termeket kiadasra. Ok inkabb lehetéséget jelentenek a
Meety szamara, mint jovobeli kiadd Partnerek.

| EI6ny a versenytarsakhoz képest

Kiadok felé: Csak a megvalosult tranzakciok utan szikséges jutalékot fizetnilk.
Ugyanakkoar a teljes adminisztracios tehert6l megszabadulnak.
Bérlok felé: Szélesebb valaszték.

| Bevételi forrasok

1. A Meety-n atfolyo eseti foglalasokbol keletkezd jutalék.

2. Hossz( tavy, vagy rendszeres foglalasok utan szamlazott jutalék.
3. Késtbb: Prémium és pre-paid szolgaltatasok bevezetése.

4. Késtbb: Termek feltoltésének egyszeri dija.

5. Kés6bb: Szponzoracios/hirdetési bevétel.

| Erkezd forras felhasznalasa

¢ Online marketing
¢ HR (operativ, sales)
o IT fejlesztés

| Exit stratégia

Cashflow pozitiv, osztalékfizetd céggé szeretnénk valni.
Utana exitre felkészitjuk a céget és megfeleld ajanlat esetén szakmai befektetd
részére értékesitjuk.
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